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PERNYATAAN KEASLIAN

Merujuk pada Peraturan Menteri Pendidikan Nasional Republik Indonesia No. 17
Tahun 2010 Tentang Pencegahan dan Penanggulangan Plagiat di Perguruan Tinggi,
saya Agus Askin Harta Mulya secara tegas dan jujur menyatakan bahwa dalam Tesis
berjudul:

Rancangan Strategi Pemasaran Kantor Hukum “HAS ATTORNEYS AT LAW' Tahun

2024 - 2025

Saya tidak,

a.

mengacu dan/atau mengutip istilah, kata-kata dan/atau kalimat, data dan/atau
informasi dari suatu sumber tanpa menyebutkan sumber dalam catatan kutipan,
dan/atau tanpa menyatakan sumber secara memadai,

mengacu dan/atau mengutip secara acak istilah, kata-kata dan/atau kalimat, data
dan/atau informasi dari suatu sumber tanpa menyebutkan sumber dalam catatan
kutipan, dan/atau tanpa menyatakan sumber secara memadai,

menggunakan sumber gagasan, pendapat, pandangan, atau teori tanpa
menyatakan sumber secara memadai,

merumuskan dengan kata-kata dan/atau kalimat dari sumber kata-kata dan/atau
kalimat, pendapat, pandangan, atau teori tanpa menyatakan sumber secara
memadai,

menyerahkan suatu karya ilmiah yang dihasilkan dan/atau telah dipublikasikan
oleh pihak lain sebagai karya ilmiahnya tanpa menyatakan sumber yang memadai.

Bila kelak di kemudian hari diketahui bahwa pernyataan ini tidak benar, sebagian atau
seluruhnya, maka kami bersedia menerima sanksi pencabutan gelar sesuai ketentuan
vang berlaku di Sekolah Tinggi Manajemen PPM.

Jakarta, 12 Februari 2024

il Agus Askin Harta Mulya



PERNYATAAN PERSETUJUAN PUBLIKASI
KARYA ILMIAH UNTUK KEPENTINGAN AKADEMIS

Saya yang bertanda tangan di bawah ini:

Nama : Agus Askin Harta Mulya
NPM : 2022012727

Program Studi : Magister Manajemen
Jenis karya : Tesis

demi pengembangan ilmu pengetahuan, menyetujui untuk memberikan
kepada Sekolah Tinggi Manajemen PPM, Hak Bebas Royalti Noneksklusif
{Non-exclusive Royalfy-Free Right) atas karya ilmiah kami yang berjudul:

RANCANGAN STRATEGI PEMASARAN KANTOR HUKUM
“HAS ATTORNEYS AT LAW”
TAHUN 2024 - 2025

beserta perangkat yang ada (jika diperiukan). Dengan Hak Bebas Royalti
Noneksklusif ini, Sekolah Tinggi Manajemen PPM berhak menyimpan,
mengalin mediafformatkan, mengelola dalam bentuk pangkalan data
(database), merawat, dan mempublikasikan tugas akhir kami selama tetap
mencantumkan nama kami sebagai penulis/pencipta dan sebagai pemilik Hak
Cipta.

Demikian pernyataan ini kami buat dengan sebenarnya.
Dibuat di - Jakarta
Pada tanggal : 12 Februari 2024

Yang menyatakan

Agus Askin Harta Mulya

iv



KATA PENGANTAR

Terima kasih kepada Tuhan Yang Maha Esa yang telah memberikan hikmat
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sehingga penulis dapat mengaplikasikannya dalam penelitian ini.
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izin dan kerjasama dalam melakukan penelitian ini. Tanpa dukungan dari HAS
Attorneys at Law, penelitian ini tidak akan dapat teriaksana dengan baik.
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